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CEDUTO DAL FONDO ARDIAN

Passa a Bain Capital
il gioiello chimico

genovese Italmatch:
«Futuro in crescita»

Nato vent'anni fa, il gruppo punta a nuove acquisizioni
Un business che dalla plastica arriva alla cosmetica

Francesco Margiocco /cenova

Ora che Ttalmatch Chemicals
punta a Piazza Affari e a rag-
giungere nel prossimo lustro i
1.500 dipendenti se possibile
sfiorandoil miliardo di fattura-
to, sara difficile continuare a
chiamarla “multinazionale ta-
scabile”. Lappellattivo glie-
I'aveva dato il suo “chief finan-
cial officer” Maurizio Turci che
oggi, all'indomani del passag-
giodiproprietadellasuaazien-
da, riassume i piani aziendali
in tre parole: «Continuare a
crescere».

Per la quarta volta in meno
divent’anni, Italmatch ha cam-
biato padrone. Il fondo d’inve-
stimenti americano Bain Capi-
tal ha annunciato ieri di avere
firmato il contratto con I'ex
proprietario, il fondo francese
Ardian. Lanota stampasorvola
sul valore del contratto che se-
condo fonti finanziarie ruota
attorno ai 700 milioni di euro.

«Ora vogliamo continuare a
crescere nei nostri settori, che
sono la plastica, il trattamento
delle acque e i lubrificanti. 11
nostro sogno & raddoppiare
nell’arco dei prossimi 4-6 anni
e, perché no, quotarci in Bor-
sa».

Ttalmatch & una multinazio-
nale da 780 dipendenti e 400

milioni di fatturato, cresciuta
molto in fretta a colpi di acqui-
sizioni, ultime in ordine crono-
logico la Polartech, fabbrica di
lubrificanti ceduta dalla multi-
nazionale americana Afton, e
lo stabilimento Jiyaou Chemi-
calvendutole in Cinadalla Eco-
lab, gigante da 10 miliardi di
fatturato nel ramo del tratta-
mento delle acque.

Prima di diventare una
“multinazionale tascabile” con
sediin Italia, Cina, Inghilterra,
Spagna e Stati Uniti e il quar-
tier generale nel Porto anticodi
Genova, [talmatch erasolouna
fabbrica in Umbria.

La sua storia ha inizio ven-
t'anni fa, quando la famiglia
Bonomi Bolchini decide di ce-
dere il ramo chimico del grup-
po Saffa, un agglomerato con
unventagliodiprodottiche an-
davano dai vini ai fiammiferi
passando per la carta. L'allora
direttore generale di una divi-
sione di Saffa e oggi ammini-
stratore delegato di Italmatch,
Sergio Iorio, riusci a riunire un
gruppo di manager e investito-
ri e a rilevare il comparto chi-
mico, uno stabilimento di Spo-
leto con 30 dipendenti e 10 mi-
lioni di fatturato. Gliinvestitori
iniziali eranoil fondoIniziativa
Piemonte e Alessandro Benet-
ton con la sua societa 21 Inve-
stimenti. In anni pill recenti

Ttalmatch era entrata nell’orbi-
ta diun altro fondo, Mandarin
Capital Partners e, nel 2014,
dei francesi di Ardian. Il pas-
saggio da questi ultimi alla Ba-
inCapital e avvenuto con I'assi-
stenza, come consulente finan-
ziario, di Rothschild e in relati-
vamente poco tempo. La
trattativa che si & conclusa for-
malmente ieri era cominciata
ad aprile.

Turci attribuisce i risultati di
Italmatch a un’intuizione del-
I'amministratore delegato To-
rio che «ha capito in anticipo
che la chimica stava cambian-
do». Tra i prodotti di punta di
Italmatch ci sono gli additivi
“flame retardant” per polimeri
plastici. Sono derivati del fo-
sforo che, mescolati con le pla-
stiche, ne riducono linfiam-
mabilitd. Vent'anni fa erano
merce rara, oggi sono diffusis-
simi. Uno degli eventi spartiac-
que era stato la tragedia del ci-
nema Statuto di Torino, quan-
do nel 1983 per un incendio
morirono 64 persone uccise
nondalle fiammemadaiveleni
rilasciati dalla combustione
delle poltrone di plastica. Gra-
zie ai “flame retardant” le pla-
stiche di oggi hanno tempi di
combustione molto piti lunghi.
Non & un caso che tra i maggio-
riclientidiltalmatchcisia Basf,
gigante tedesco dei polimeri.
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Ttalmatch, che & presente in
unadozzina diPaesi con altret-
tante fabbriche e ha il 90% del
suo mercato all’estero, produ-
ce anche additivi per lubrifi-
canti, che mantengono la vi-
scosita dell’olio ad alte tempe-
rature, additivi anti-calcare
peridetersividilavatricielava-
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piatti, additivi per la desaliniz-
zazione e il trattamento delle
acque e, anche se in misura mi-
nore, cosmetici.

La desalinizzazione e i co-
smetici sono due ambiti relati-
vamente nuovi per la multina-
zionale, entrambiin crescita. I1

primoéinespansionein Medio
Oriente, i secondi sono una
delle locomotive dell’econo-
mia europeachel’azienda vuo-
le agganciare. «Sui cosmetici -
dice Turci - stiamo valutando
opportunita di crescita». Al-
l'orizzonte, non lontano, po-
trebbero essercinuove acquisi-
zioni. —



